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FAKTENBLATT 03 / PUBLIKATIONEN

Das Bücherprogramm
Illustrierte Praxisbücher und visuelle Nachschlagewerke von Peak Atlas.

Die Bücher verbinden kurze Erklärungen mit Illustrationen, die einen Zusammenhang sichtbar machen.
Autor ist Philipp Rückert. Das Programm richtet sich an Unternehmer und Menschen, die
Entscheidungen, Geldflüsse und Gestaltung besser verstehen möchten.

Die geplante Geldreihe
01 · Die Maschine des Geldes
Wie Geld entsteht, fließt, wächst und verschwindet.

02 · Darum bleibst du arm
Typische Denk- und Verhaltensfehler im Umgang mit Geld. Der Fokus liegt auf beeinflussbaren
Entscheidungen; persönliche Armut wird nicht pauschal dem Einzelnen zugeschrieben.

03 · Der Weg des Geldes
Geldwirksame Aktivitäten erkennen und richtig priorisieren: vom Kontakt bis zum Zahlungseingang.

04 · Die Prinzipien des Profits
Wie Wertschöpfung, Preise und Kosten zusammenwirken und welche Entscheidungen den Gewinn
beeinflussen.

Status: In Entwicklung. Die Serienbezeichnungen sind Arbeitstitel.
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05 · Die Architektur des Kapitals
Eigen- und Fremdkapital, Finanzierung, Risiken und die Struktur unternehmerischen Kapitals.

06 · Der nächste Euro
Kapital auf konkurrierende Verwendungen verteilen und Opportunitätskosten verstehen.

07 · Die Prinzipien des Vermögens
Langfristiger Vermögensaufbau, Risiken und persönliche Regeln im Umgang mit Geld.

Eigenständige Bücher
100 Denkprinzipien
Denkwerkzeuge für Unternehmer: erste Prinzipien, Engpässe, Inversion, Opportunitätskosten und
Entscheidungen unter Unsicherheit. Geplant sind verständliche Erklärungen mit praktischer
Einordnung.

From Grid to Chaos
Ein visueller Atlas mit 120 Designstilen im DIN-A4-Format. Die geplanten Doppelseiten verbinden
Erkennungsmerkmale und Einordnung mit unterschiedlichen, quellenbasierten Gestaltungsbeispielen.

Sales ohne Zufall
100 Probleme des modernen Vertriebs für Fortgeschrittene. Von Positionierung und Qualifizierung über
Gespräch, Angebot und Abschluss bis zu Nachfassen und Vertriebsführung.

Verfügbarkeit und Pressematerial
Alle hier aufgeführten Publikationen befinden sich in Entwicklung. Es sind keine verbindlichen
Erscheinungstermine, ISBN, Verkaufspreise oder Verlage angegeben. Die beschriebenen Themen sind
Konzeptangaben und kein abschließend freigegebenes Inhaltsverzeichnis.

Informationen zum Programm: Bücherübersicht. Veröffentlichungsupdates: Newsletter. Anfragen zu Rezensionsexemplaren:
news@peak-atlas.com.

https://news.peak-atlas.com/company/books
https://news.peak-atlas.com/newsletter

